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CUVÂNTUL TRADUCĂTORILOR 

Cristina şi Pr. Gheorghe N. MOROŞAN 

 

MAI MULT DECÂT UN SEMINAR! 

 

 Seminarul Domnului PEÑA este MAI MULT DECÂT UN SEMINAR. 

 

 Este foarte important să citeşti despre Daniel S. PEÑA, Sr. (sau despre alţi lideri de top; 

dar şi despre sfinţi) – despre viaţa, munca şi opera Domniei Sale; să-i citeşti rubrica Newsletters, 

adică Buletinele Informative, sau să dai Testul de Succes de pe site-ul Dumnealui 

(www.danpena.com – n. tr.) etc.; dar să participi la Seminarul lui Dan, în chiar casa lui – Castelul 

„Guthrie” din Scoţia (sec. XV) – este în mod esenţial cu totul altceva. 

 

 Nu e vorba despre mecanisme neuro-cerebrale, sau despre a-ţi creşte vânzările cu 20% 

sau mai mult; despre doar a gândi la succesul tău, sau despre a te „holba” în ochii prietenei/ 

prietenului şi să înţelegi/ simţi totul; sau despre a merge desculţ pe cioburi de sticlă… deşi ar 

putea fi toate astea… 

 

 E MAI MULT decât atât: este o RE-NAŞTERE! Te vei re-evalua pe tine însuţi/ însăţi: 

copilăria, adolescenţa, perioada de adult şi mai ales prezentul; apoi familia ta: părinţii, soţia/ 

soţul, copiii, prietenii; TOATE domeniile vieţii tale. Şi FĂRĂ NICIUN DUBIU, îţi vei pune 

câteva întrebări… De asemenea, te vei VEDEA şi în viitor… 

 

 „7-DAY CASTLE EXTRAVAGANZA” („7-ZILE DE FEERIE LA CASTEL” – n. tr.) 

este unic! Castelul, întregul domeniu, mâncărurile, băuturile, stafful; totul este FEERIC. 

 

 Iar Lecţiile (10 ore/ zi), întreaga prezentare, timpul INDIVIDUAL SPECIAL cu Domnul 

Peña – una dintre legendele vii ale business-ului MONDIAL – pentru a discuta despre Visele 

tale, Viziunea ta şi Viitorul tău, munca lui neobosită CU TINE… vor ajunge până în tainiţele 

sufletului tău. 

http://www.danpena.com/success-test


 Vei reveni acasă un ALT om, un ALT TU; pregăteşte-te să-ţi spui „La revedere!” celui 

care eşti acum, PENTRU TOTDEAUNA… După cum a spus şi scris Sfântul Apostol Pavel: un 

om nou se va naşte din cel care ai fost – datorită lui DUMNEZEU, datorită DUHOVNICULUI 

tău, datorită Domnului PEÑA şi datorită ŢIE! 

 

 În cartea de faţă Domnia Sa îşi descrie întreaga Metodologie, pe care la Seminar o 

detaliază pas cu pas. 

 

 Prin urmare, citeşte această carte, dar mai ales du-te la Seminarul lui, „Extravaganza”, în 

splendidul Castel „Guthrie”! Învaţă bine, bine, totul; acomodează-te cu PERFORMANŢA 

ÎNALTĂ. Şi vorbim DUPĂ! 

 

 P.S. Domnule PEÑA, dragă Dan, fie ca Bunul Dumnezeu să te binecuvânteze! Îţi 

mulţumim! 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Primele Tale 100 de Milioane 

(de dolari – n. tr.) 

Dedicaţie 
 

  În cartea pe care eşti pe cale s-o citeşti, vorbesc despre importanţa 

mentorilor ca Salt Cuantic spre înţelepciune. Ani în urmă, ca unul care a dat 

lovitura în lumea corporatistă, am învăţat secretele super-succesului de la trei 

domni, care m-au îndrumat în momente critice din viaţa mea. 

 

  Constantin „Costa” Gratsos şi-a făcut averea fiind asociatul de-o viaţă 

al armatorului-simbol Aristotel Onassis. I-a plăcut de mine, a devenit primul meu 

mentor şi mi-a arătat cum să înot în apele adânci şi periculoase ale afacerilor. 

 

  Jim Newman, vizionarul afacerilor care a creat termenul „zonă de 

confort”, mi-a arătat cum să-mi lărgesc orizonturile. Mulţumită lui Jim, după ce am 

participat la unul dintre Seminariile lui PACE (Personal And Company 

Effectiveness, Eficienţa Personală şi a Companiei – n. tr.) în 1978, am ieşit din 

zona mea de confort de la Bear Stearns şi am devenit un om de afaceri de super-

succes în domeniul petrolului. 

 

  Jerry Ormand era deja un magnat-legendă al petrolului texan atunci 

când l-am întâlnit. Cu toate acestea, şi-a făcut timp să mă iniţieze în subtilităţile 

afacerilor petroliere şi cum să supravieţuiesc şi să prosper în mijlocul haosului unei 

industrii dure şi aflată în derivă. 



  Jerry… Jim… „Costa”… această carte vă este dedicată cu 

recunoştinţă. 

 

  -Dan 
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Toate drepturile rezervate. Nicio parte a acestei cărţi nu poate fi reprodusă sau transmisă, în nicio 

formă şi prin niciun mijloc electronic sau mecanic, inclusiv fotocopierea şi înregistrarea (audio), 

sau prin orice sistem de stocare sau de recuperare a informaţiilor sau datelor, fără permisiunea 

scrisă a editorului. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

DECLINAREA RESPONSABILITĂŢII: Prezentările de seminar, buletinele informative, cărţile, 

produsele QLA şi orice alte comunicări, nu sunt destinate să ofere consultanţă juridică, contabilă, 

evaluare fiscală, sau orice alt fel de consultanţă profesională, sau consultanţă de investiţii, care 

sunt declinate în mod expres. Se aşteaptă de la tine să-ţi utilizezi propria cercetare prealabilă 

amănunţită şi să-ţi consulţi propriii consilieri profesionişti înainte de-a lua măsuri sau de-a lua 

decizii şi să respecţi toate legile în vigoare. Reţine: „Investighează înainte de a investi!” Eu nu 

pot face asta pentru tine! Nicio prezentare sau comunicare şi nimic din această carte nu obligă în 

mod implicit sau explicit nicio persoană şi nicio entitate la niciun contract, acord sau curs de 

conduită şi nu anulează nicio parte a acestei Declinări a Responsabilităţii. 



 

 

 

 

Dan – părintele QLA, Mai 2012 
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PROLOG 

Preţul Fricii… Răsplata Curajului 

 

 În timp ce această carte este tipărită, lumea financiară este în cădere liberă în cea mai rea 

criză economică de la Marea Criză Economică. Oameni cu bunăstare şi presupusă integritate din 

lumea financiară au săvârşit trădare la o scară de nenumărate miliarde de dolari, afectând 

milioane de „oameni obişnuiţi” de pe întregul glob. 

 

 Bernie Madoff este cel mai josnic dintre aceşti „piraţi la dungă”, comiţând o fraudă de 

vreo 50 miliarde $, înşelându-şi chiar şi cei mai apropiaţi asociaţi şi cei mai vechi prieteni. Până 

în Martie 2009 Bernie era în arest, în timp ce avocaţii se luptau pentru oasele activelor lui 

îngheţate, iar el îşi aştepta rândul să pledeze vinovat în sala de judecată. „Ei şi ce?”, spun 

victimele lui. „Economiile noastre de-o viaţă au dispărut.” 

 

 Nu putem schimba trecutul, doar să ne revenim din el. Şi probabil să învăţăm lecţiile lui 

dure. Prima lecţie este următoarea: paralizia fricii poate costa foarte mult; în timp ce 

recompensele curajului hotărât sunt uriaşe. 

 

 Între timp, ascunse în mijlocul carnajului ruinei financiare, există câteva acţiuni (autorul 

se referă la acţiunile cotate la bursă – n. tr.) care îndrăznesc să ofere perspectiva profitului. B2C 

(Business to Consumer, tip de comerţ Companie către Consumator – n. tr.), propriul nostru grup 

de investiţii spre exemplu, este angajat mai mult în „a contrainvesti” decât a investi – cautând 

oriunde în lume acţiuni care sunt subevaluate şi în special cele care plătesc dividende. Noi 

credem că această perioadă, a unei pieţe în scădere, este o oportunitate foarte bună de a ne întinde 

cu curaj până la tranzacţiile care sunt „acolo”. 

 

 Sfatul nostru, pe măsură ce cauţi să te aventurezi în curenţii de ape ameţitori ai achiziţiilor 

de afaceri, să-ţi formezi echipa de vis şi expansiunea Saltului Cuantic, este de a avea curaj. 

Îmbrăţişează haosul. Forţează schimbarea. Şi urmează metodologiile pe care urmează să le citeşti. 

Într-o zi, mai devreme decât ţi-ai fi putut imagina, coşmarul financiar al primei decade a acestui 

mileniu va fi o amintire urâtă, dar ştearsă. 

 Şi tu vei fi supravieţuit, pentru a fi omul de super-succes despre care ştiai că poţi fi. 



CUVÂNT ÎNAINTE 

 

De Dr. Klaus Kleinfeld 

Fost CEO al Siemens AG (acum, CEO/ Preşedinte al ALCOA – n. tr.) 

 

 Felicitări! Ai ales o carte extraordinară, care descrie un cadru pas cu pas şi o metodologie 

pentru a clădi o afacere de succes din nimic, în timp ce atingi seturile de abilităţi ale unei 

persoane de mare performanţă. Preceptele descrise în această carte sunt directe şi totuşi foarte 

puternice. Autorul, Daniel S. Peña, a formulat în cuvinte simple felul în care el a atins succesul la 

cel mai înalt nivel, pornind de la nimic mai mult decât un vis şi dorinţa de a avea succes. 

Recomand cu tărie „Primele Tale 100 de Milioane” pentru cei care au un vis, capital puţin sau 

deloc şi îşi doresc o hartă pentru a clădi o avere netă semnificativă şi a dobândi viaţa unei 

persoane de performanţă înaltă. 

 Este scrisă într-un stil prin care autorul va intra în graţiile tale, pentru că el spune lucrurile 

exact aşa cum sunt, fără perdea sau ezitări. Uneori s-ar putea să fii şocat de felul în care el descrie 

ceea ce presupune să fii o persoană de performanţă înaltă şi să-ţi îndeplineşti visele în mediul de 

afaceri dur şi alunecos, mereu schimbător, de astăzi. El îşi numeşte principiile şi metodologia 

QLA, sau Quantum Leap Advantage (Avantajul Saltului Cuantic – n. tr.) şi se bazează pe cei 

aproape 40 de ani de istoric personal de succes, la nivel mondial. 

 De mulţi ani Dan mi-a devenit un prieten foarte bun. Ştiu că remarcile lui Dan ar putea să 

te facă adeseori să ridici din sprâncene cu sinceritatea lui. Cu toate acestea, te vei bucura cu 

adevărat aflând despre ceea ce este nesesar pentru a reuşi de la cineva care a trăit-o în mod real. 

Şi poţi spune că nu e teorie, pentru că el îţi oferă exemple reale din viaţa lui şi a celor pe care i-a 

antrenat şi îndrumat. Dan a activat în aceeaşi lume reală în care te afli şi tu în fiecare zi şi a avut 

succes în ciuda tuturor dificultăţilor. Dar mai important, nenumăraţi adepţi au folosit QLA cu 

succes şi şi-au atins viselele şi ţelurile! 

 

 Citeşte această carte şi ştiu că poate fi primul pas către realizarea viselor tale şi a fi o 

persoană de înaltă performanţă încununată de succes. 

 

Tot ce e mai bun, 

Klaus Kleinfeld 



Introducere 

Avantajul Saltului Tău Cuantic 

„Întotdeauna încearcă să intri în afaceri cu un avantaj nedrept.” 

 

 Niciodată n-ai citit o carte despre afaceri ca asta. 

 

 Pentru că posezi această ediţie specială e posibil să mă fi auzit vorbind. Să fi fost chiar la 

castelul meu; să fii chiar un partener de afaceri. Deci vei înţelege imediat că această carte este 

scrisă în felul în care vorbesc auditoriului la seminariile mele „Quantum Leap Advantage”. Vei 

înţelege de asemenea că nu este o carte pentru toată lumea, pentru că succesul (şi averea pe care o 

aduce) nu este pentru toată lumea. Dar ştiu că vei profita, pentru că ea cuprinde sub o singură 

copertă – toate strategiile Quantum Leap cu care i-am bătut la cap pe oameni de ani de zile 

încoace. 

 

 Secţiunile Business ale librăriilor şi bibliotecilor de-a lungul Americii, Marii Britanii şi 

Europei, sunt înţesate cu cărţi despre cum să devii un antreprenor de succes. Unele dintre acestea 

sunt scrise de bărbaţi şi femei care au atins un nivel respectabil de succes. Altele sunt scrise de 

profesori care înţeleg afacerile doar ca teorie, dar niciodată n-au avut propria lor afacere. În mod 

obişnuit, aceste cărţi conduc cititorul prin mecanismul pas cu pas al începerii, creşterii şi în final 

al vânzării unei afaceri. Altele sunt manuale care acoperă subiectele cotării unei companii la 

bursă, ale taxelor, strângerii de capital şi alte subiecte pe care un antreprenor începător trebuie să 

le ştie. Ele includ diverse liste, grafice şi formulare de planuri de afaceri şi scrisori de intenţie. 

Există probabil în aceste cărţi pepite de informaţii despre „cum să”. Însă am descoperit că 

majoritatea sunt la fel de plate şi lipsite de viaţă precum un animal călcat de o maşină. 

 

 Dar, mai la obiect, niciuna din aceste cărţi nu-ţi spune cum să-ţi pregăteşti mintea, pentru 

a fi de super-succes. Acestea omit felul în care să-ţi ajustezi perspectiva uşor, în aşa fel încât tu să 

înregistrezi ceea ce eu numesc un Salt Cuantic (Quantum Leap – n. tr.)… să faci milioane de 

dolari… şi s-o faci tot mereu! 

 

 Dar dacă ai avea acces la secretele unui om care are forţa, abilităţile şi încrederea de sine 

să facă un Salt Cuantic după altul, chiar mai multe simultan şi ştie că va deveni în cele din urmă 



miliardar, înainte de a renunţa? Ce-ai zice dacă ai primi, în propriile lui cuvinte, înţelepciunea 

acestui multimilionar activ – nu unul din acei proşti „bogaţi din imobiliare”, sau nişte ticăloşi 

îmbrăcaţi la mătase – ci un om care şi-a dus propria corporaţie în energie de la o investiţie de 820 

$ la o companie valorând 400 milioane $ valoare de piaţă, în doar 8 ani! 

 

 Despre aşa ceva este vorba în această carte. 

 

 Este vorba despre a obţine tăria mentală şi focusarea unei raze de laser, de care ai nevoie 

pentru a face o grămadă de bani. Am înţesat această carte, de la începutul şi până la sfârşitul ei, 

cu aceleaşi strategii pe care le-am rostit cu tărie în capitalele financiare ale celor cinci continente. 

Dar am lăsat cea mai mare parte a listelor de verificare detaliate pe seama acelor mulţimi pedante 

de oameni de afaceri comuni şi a profesorilor prăfuiţi care scriu acele cărţi despre „cum să”. 

 

 Punând problema altfel, cei mai mulţi scriitori de cărţi business îţi oferă câteva mijloace 

de luptă, sau cel puţin un manual de utilizare şi te trimit să faci faţă realităţilor afacerilor. Prin 

intermediul metodologiei mele Quantum Leap îţi arăt cum să-ţi pregăteşti şi focusezi mintea şi 

spiritul pentru bătălia decisivă – împotriva instituţiilor înrădăcinate în tradiţii… a asasinilor 

vicioşi din corporaţii… şi a acelor negativişti care refuză succesul, furnizori ai înţelepciunii 

convenţionale. Nu lăsa pe nimeni să-ţi spună „Nu poţi face asta!”, pentru că poţi! Aceasta este 

diferenţa Saltului Cuantic. 

 

 Obişnuiau să mă numească nebun... şi mai rău decât atât. Obişnuiau să spună „Dan, nu 

poţi face asta!” şi pentru Dumnezeu, o făceam. Apoi, când am făcut primele mele câteva 

milioane de dolari, au început să mă numească „controversat”. Un ziar londonez m-a etichetat, 

„cel mai controversat om din Londra din anii ’80”. (O persoană publică este „controversată” 

atunci când are prea mulţi bani şi influenţă pentru a fi numit nebun. Mai mult decât atât, ar putea 

fi îndeajuns de nebun încât să te nimicească într-un proces.) Consilierii mei britanici se 

cutremurau şi spuneau „Dan, nu poţi face asta!” şi aş face-o. Acum, la 50 şi un pic de ani, m-am 

înmuiat în a fi „excentric”. 

 

 Am crezut că voi rămâne retras din activitate – pentru Dumnezeu, cu siguranţă nu trebuie 

să muncesc – însă apoi am realizat cu ce sfaturi proaste sunt îndopaţi majoritatea oamenilor de 

către impostori de genul „simte-te bine” din domeniul dezvoltării personale. I-ai văzut rânjind şi 

„vrăjind” la TV. Ştii despre cine vorbesc. 



 Am devenit trainer de succes în afaceri pentru un grup selectat de antreprenori, despre 

care simt că au, se pare, energie nelimitată şi hotărârea de a deveni de super-succes. De 

asemenea, conduc seminarii în S.U.A., Marea Britanie şi U.E. – şi la casa mea din secolul XV, 

Castelul „Guthrie”, lângă Marea Nordului, mai sus de Edinburgh, Scoţia. 

 

 Prin intermediul proiectului meu din Marea Britanie, a Organizaţiei Quantum Leap, 

asociaţii mei şi cu mine identificăm antreprenori şi îi creştem în urmărirea visului lor. Poveştile 

de succes au dat roade în Scoţia şi Anglia şi dovedesc ceea ce-am spus tot timpul – faptul că 

strategiile Quantum Leap sunt universale în aplicarea lor. Poţi să-ţi vinzi visul unui avocat din 

Londra, unui „domn de oraş” adevărat, cu aceeaşi uşurinţă ca şi unui avocat din S.U.A.; şi de 

asemenea, poţi lua 500.000 £ din Banca Scoţiei tot atât de fin precum de la un vicepreşedinte 

executiv al Citi Corp. 

 Mi-am intitulat seminarul meu de bază „Avantajul Saltului Cuantic” şi mai ţin şi altele 

(seminarii – n. tr.), pe teme de discuţii antreprenoriale mai exacte. Toate seminariile sunt 

puternice, lipsite de nonsensuri, înţesate cu adevărul dur despre cum se fac bani adevăraţi şi care 

îţi este aruncat „în faţă”. Un participant a scris într-o fişă de evaluare critică: „Dan Peña este un 

buldozer de cunoaştere…” – îmi place asta! 

 

 Această carte, în cuprins şi ton, este o extensie a respectivelor seminarii. Este răspunsul la 

întrebarea pe care o primesc în mod constant, „Dan, ai spus atât de multe în trei zile. Ai ceva să 

pot lua acasă şi să citesc?” Am o astfel de carte scrisă, la sfârşitul anilor ’90. Strategiile si 

metodologiile QLA – cum să faci primele tale 100 de milioane – sunt pe atât de relevante astăzi 

pe cât erau atunci. Ca orice reţetă bună, reţeta QLA pentru performanţă înaltă şi super-succes nu 

expiră niciodată. 

 Dar, de la prima noastră publicare, atât de multe s-au întâmplat în lume, în economia 

globală şi în comunitatea de afaceri. Prin urmare, m-am hotărât să aduc cartea la zi, în timp util, 

pentru cea de-a doua decadă a acestui secol şi pentru o nouă generaţie de antreprenori pasionaţi 

care ard şi care vor să-şi atingă ţelurile. Poate ca tine. 

 

 Păstrează în minte faptul că n-am scris această carte pentru a te face să te simţi bine, sau 

să-ţi mângâi stima de sine. În loc de aşa ceva îţi ofer adevărul simplu, pe care îl meriţi, despre 

cum funcţionează cu adevărat afacerile corporatiste şi cum e nevoie ca tu să gândeşti, să simţi, să 

exersezi şi să fii pregătit pentru a face sistemul să lucreze pentru tine astfel ca tu să înregistrezi 

primul tău Salt Cuantic. 

 Şi să începi să-ţi construieşti propriul tău vis. 


