
Anexa I 

Nu Poţi Face Asta! 

 

 Furnizorii înţelepciunii convenţionale mi-au spus ani de zile că eu n-aş putea face asta 

sau alta. Dar eu le-am făcut. 

 

 De asemenea, am păstrat o listă a lucrurilor pe care eu „nu le-aş fi putut face” – dar le-

am făcut! 

 

 Mesajul este, bineînţeles, că tu poţi face asta (un anumit lucru, ţel etc. – n. tr.)! 

 

Nouăzeci-şi-cinci de „Nu Poţi Face” Pe Care Le-Am Făcut! 

 

 1. Nu poţi urma 26 de unităţi într-un singur semestru de facultate! 

 2. Nu poţi urma 15 unităţi pe durata şcolii de vară, la două universităţi! 

 3. Nu poţi pleca de la Bear Stearns şi să intri în afacerile cu petrol, afaceri despre care 

nu ştii nimic! 

 4. Nu poţi juca golf la 72 de găuri într-o singură zi! 

 5. Nu poţi alerga 1.000 de mile într-o lună! 

 6. Nu poţi alerga 100 de mile în 24 de ore! 

 7. Nu poţi alerga 38 de mile în ziua ta de naştere de la 38 de ani! 

 8. Nu poţi ridica a 50-a cea mai mare companie de explorare şi producţie pornind de la 

zero! 

 9. Nu poţi cumpăra un castel! 

 10. Nu poţi ridica o companie de resurse naturale cu cea mai rapidă creştere pe durata 

celei mai rele recesiuni pe care au traversat-o afacerile de energie în 50 de ani! GWRI a crescut 

cu 67.000% pe an, pe durata a 8 ani, respectiv mai mult de 500.000% în total! 



 11. Nu poţi convinge kuweitienii pentru o restructurare pe care o vei vinde în The City 

(districtul financiar al Londrei)! 

 12. Nu poţi angaja propria firmă de brokeraj a Kuwaiti Investment Office (KIO) (Biroul 

Kuweitian pentru Investiţii – n. tr.) şi să-i foloseşti ca şi mediator pentru a negocia o 

restructurare cu KIO! 

 13. Nu poţi convinge KIO să susţină un plan de lungă durată pentru a ridica o companie 

de resurse naturale! 

 14. Nu te poţi cota la bursă folosind o opţiune de 60.000 $, pe o proprietate pe care nici 

măcar nu o posezi şi s-o transformi în 50.000.000 $! 

 15. Nu poţi cumpăra Bow Valley S.U.A. („BV”); e prea mare! 

 16. Nu poţi găsi finanţare, pentru a cumpăra Bow Valley, într-un cadru de timp atât de 

scurt (şapte săptămâni)! 

 17. Nu poţi să-i spui unui jurnalist de la Financial Times, că are rahat în loc de creier! 

 18. Nu te poţi căsători cu o fecioară! 

 19. Nu poţi părăsi S.U.A. şi totuşi să-ţi creşti copiii! 

 20. Nu poţi să-ţi schimbi mediul tău socio-economic! 

 21. Nu poţi merge la facultate! 

 22. Nu poţi termina 3 ani de facultate în 1 an ½! 

 23 Nu poţi să-ţi schimbi specialitatea principală de nenumărate ori şi totuşi să absolvi! 

 24. Nu poţi trăi o viaţă „extremă” şi să te ridici din nimic întotdeauna! 

 25. Nu vei atinge niciodată vârsta de 21… 30… 40… 50! 

 26. Nu poţi reuşi să faci ca oameni de valoare să-şi părăsească joburile, pentru bani mai 

puţini, fără niciun contract şi să-i muţi pe cheltuiala lor! 

 27. Nu poţi face 50 milioane $ profit în primul tău an în afaceri, cu doar un angajat (eu)! 

 28. Nu poţi obţine un contract major cu guvernul federal fără niciun angajat, fără niciun 

birou şi fără bani, doar cu un telefon şi cu un fax închiriat! 

 29. Nu poţi fi logodit pentru căsătorie timp de 2 ani ½! 

 30. Nu te poţi căsători şi să rămâi căsătorit cu o femeie ai cărei părinţi nu te pot suferi! 



 31. Nu poţi complota pentru a răsturna un guvern comunist în emisfera de vest, în 1980! 

 32. Nu poţi face o ofertă majoră de equity, înaintea unei restructurări majore a Great 

Western Resources Inc. („GWRI”)! 

 33.  Nu poţi face ca KIO să participe, „pro rata”, într-o restructurare (pro rata – 

distribuit în proporţie cu valoarea sau dimensiunea a ceva – n. tr.)! 

 34. Nu poţi face ca KIO să pună bani „pro rata”, într-o ofertă majoră de equity, la o 

săptămână după „Desert Storm” („Furtuna Deşertului” – Războiul din Golf, 1991 – n. tr.)! 

 35. Nu poţi face ca „The City” să participe la creşterea GWRI, când persoana ta este atât 

de controversată! 

 36. Nu poţi cota public GWRI când tu n-ai deloc experienţă în afacerile cu energie! 

 37. Nu poţi face ca cea mai prestigioasă firmă de avocatură din U.K. să te reprezinte la 

cotarea publică! 

 38. Nu poţi face ca guvernul israelian să aleagă GWRI, înaintea companiilor mari de 

petrol, pentru a fora în Israel! 

 39. Nu-ţi poţi vinde primul fond de forări, la sfârşitul lui 1982, cu o interdicţie contra 

Great Western Energy Corp. (GWEC)! 

 40. Tu, un necunoscut, nu poţi concura pe o piaţă a fondurilor de forare care este deja 

saturată! 

 41. Nu poţi face ca o firmă membră a New York Stock Exchange să-ţi sponsorizeze fondul 

tău de foraj! 

 42. Nu poţi face ca o firmă de mărimea celor din „Fortune 200” să se afilieze ea singură 

la vânzările tale de fonduri de foraj! 

 43. Nu poţi construi o rafinărie, fără niciun fel de experienţă în inginerie, luptându-te cu 

sindicatele! 

 44. Nu poţi face ca Evreii Ortodocşi să semneze contractul pentru Guvernul israelian în 

zi de Sabat, în timp ce ne aflam în Israel! 

 45. Nu poţi reînvia negocierile cu Bow Valley, o dată ce ei au părăsit masa negocierilor 

şi se întorceau înapoi în Canada! 

 46. Nu poţi convinge Bow Valley că poţi reuşi! 

 47. Nu poţi face ca o bancă să investească 85 milioane $ pentru a cumpăra operaţiunile 

de cărbune ale Bow Valley, când tu n-ai niciun fel de experienţă în operaţiunile cu cărbune! 



 48. Nu poţi face ca Citicorp să te susţină, când nimeni de la bancă n-a făcut vreodată 

afaceri cu tine! 

 49. Nu-i poţi face pe W. Greenwells & Co. (brokeri de acţiuni) să garanteze tranzacţiile 

Bow Valley! 

 50. Nu-i poţi face pe KIO să garanteze tranzacţia Bow Valley! 

 51. Nu-i poţi face pe KIO să subscrie pentru GWRI, în timp ce se află pe mod achiziţie! 

 52. Nu poţi face ca o firmă de contabilitate şi avocatură mare să ajute GWRI, precum o 

bancă, pe durata modului creştere! 

 53. Nu poţi refuza 30 milioane $ pentru acţiunile tale din GWRI (încercarea de preluare 

din 1989)! 

 54. Nu poţi fi unul din cei mai bine plătiţi directori din industria energetică din SUA (Top 

5, 1986-1988)! 

 55. Nu poţi obţine un acord major pentru mai multe milioane de dolari, gratuit, în 

Houston, când compania ta se află încă în „ligile minore”! 

 56. Nu poţi plăti 1 milion $ în plus pentru o achiziţie, când afacerea era deja întreruptă! 

 57. Nu poţi onora o afacere de achiziţie când preţurile la petrol s-au prăbuşit înainte de 

finanţare şi când preţul petrolului a căzut la jumătate! 

 58. Nu-i vei face niciodată pe cei de la KIO să te susţină după plecarea cârtiţei tale! 

 59. Nu poţi face ca un tribunal să emită o interdicţie de a opri acordarea locului întâi, la 

Maratonul din Octombrie al Los Angeles Athletic Club, unui câştigător fictiv! 

 60. Nu poţi obţine consilieri cu sânge albastru în The City! 

 61. Tu împreună cu soţia ta nu puteţi merge la Cotton Club, în Harlem, în 1978! (Singurii 

participanţi albi) 

 62. Nu-l poţi întrece la băut pe cel mai mare băutor din The City! 

 63. Nu-ţi poţi schimba felul în care gândeşti despre creşterea copiilor! 

 64. Nu-ţi poţi schimba felul în care gândeşti despre a fi soţ! 

 65. Nu te poţi oferi voluntar pentru a servi în Armată, pentru o perioadă limitată de timp, 

atunci când Războiul din Vietnam era la vârf! (Iunie 1966) 

 66. Nu poţi continua să ridici greutăţi, având ruptură de coafă rotativă şi dublă hernie! 



 67. Nu te poţi cota la bursă în aceeaşi zi cu Jaguar! (o legendă, proprietate a guvernului 

U.K.) 

 68. Nu poţi schimba direcţia de investiţii de la prospectul cotării la bursă, atât de curând 

după ce ai primit banii! 

 69. Nu poţi tăia cheltuielile (salariile superiorilor (40%), beneficii etc.) atât de curând 

(90 de zile), după o cotare la bursă! 

 70. Nu te poţi cota la bursă în U.K.! 

 71. Nu poţi cumpăra o companie străină la telefon, în Ajun de Anul Nou! 

 72. Nu poţi cumpăra o companie străină pentru mai puţin decât are în bancă! 

 73. Nu poţi face ca un vis să devină realitate decât dacă ai un vis! 

 74. Nu poţi renova Castelul Guthrie în mai puţin de un an! 

 75. Nu poţi locui extern (contra reglementărilor armatei) ca şi ofiţer inferior! 

 76. Nu poţi să pariezi cu Mafia… şi să câştigi! 

 77. Nu poţi găsi pe nimeni care să ia documentele oficiale ale GWRI într-o achiziţie! 

 78. Nu poţi dubla preţul acţiunilor GWRI (în câteva săptămâni) pentru a face o achiziţie 

în Decembrie 1985! 

 79. Nu poţi creşte GWRI fără să renunţi la control! 

 80. Nu poţi scoate afară dintr-o afacere de achiziţie o companie majoră de energie, în 

timp ce tu eşti un ne-jucător! 

 81. Nu poţi conduce GWRI de la Castelul Guthrie! 

 82. Nu poţi continua să cooperezi cu KIO, în a-ţi oferi timp şi efort! 

 83. Nu poţi să scrii un manual pentru un seminar în mai puţin de patru luni! 

 84. Nu poţi face un seminar intitulat „Nu Poţi Face Asta”! 

 85. Nu poţi începe un seminar de planificare financiară Wall Street (TFC) (TFC, Total 

Financial Counseling – n. tr.) din nimic! (1975) 

 86. Nu poţi trezi interesul oamenilor pentru filosofia „Poţi Face Asta!”! 

 87. Nu poţi dubla preţul acţiunilor GWRI în patru luni de la cotarea la bursă! 



 88. Nu-ţi poţi scrie cartea (prima dintr-o trilogie) în mai puţin de 100 de zile! 

 89. Nu poţi construi un teren de golf la Guthrie fără aprobarea autorităţilor! 

 90. Nu poţi da în judecată ziarul The Financial Times (indiscutabil unul din cele mai 

influente ziare financiare din lume) şi să câştigi! 

 91. Nu poţi instrui simpli începători să achiziţioneze şi să consolideze industrii 

fragmentate („mici, specifice”)! 

 92. Nu poţi instrui indivizi, fără nicio abilitate financiară, să implice firme internaţionale 

de contabilitate şi avocatură să acţioneze doar pe baza unui comision strict „orientat spre 

succes”! 

 93. Nu poţi învăţa „începători” instruiţi din punct de vedere social să finanţeze afaceri 

100% (sau mai mult), folosind tipul de finanţare datorie/ equity şi respectiv banii altor oameni 

(BAO) în întregime! 

 94. Nu-ţi poţi răspândi metodologia Quantum Leap Advantage în U.K. şi în Europa! 

 95. Nu poţi închiria Castelul Glamis (casa Reginei-Mamă) pentru cea de-a 50-a 

aniversare a zilei tale de naştere! 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Anexa J 

Momente de Mândrie – şi de Tristeţe 

 

 1. 1 Iulie 1967 – Statutul de sublocotenent, cu tresele pe umeri. 

 2. Faptul de a fi pe Lista Decanului (după ce iniţial am picat), cu 3.6 GPA, după ce am 

revenit în facultate pe baza unei reguli speciale şi am urmat 23 de unităţi într-un singur semestru 

(GPA, Grade Point Average; 3.6 GPA este nota 9, o notă excepţională pentru 26 unităţi/ 

semestru, care este practic dublul de materii de studiat faţă de cel normal – n. tr.). 

 3. Reînnoirea voturilor căsătoriei cu soţia mea la cea de-a 10-a şi respectiv a 18-a 

aniversare a noastră. 

 4. Naşterea celor trei copii superbi ai mei. 

 5. Obţinerea unui contract de 20 milioane $ de la Guvernul Federal în primul an de 

afaceri al Great Western. 

 6. Alegerea drept „Patronul Anului” de către Latin Business Association, în 1981. 

 7. Intrarea în sala mare a London Stock Exchange, pe 9 August 1984, după ce am cotat 

GWRI la bursă cu o opţiune de 60.000 $, care a creat în patru luni o companie de 50 milioane $. 

 8. Sărbătorirea aniversării vârstei de 40 de ani, prin găzduirea unei gale la Castelul 

Guthrie. 

 9. Încheierea achiziţiei de 150 milioane $, după ce „a căzut din pat” şi a fost pronunţată 

„moartă” de către toţi cei asociaţi cu GWRI, adică parteneri, avocaţi, bancheri, instituţii 

financiare, bord de directori. 

 10. Decembrie 1989 – Încheierea restructurării Great Western Resources Inc., după 

aproape doi ani de negocieri cu Biroul Kuweitian de Investiţii. 

 11. Creşterea a 70 milioane $ prin equity la o lună după începutul Operaţiunii „Furtuna 

în Deşert” (Sept. 1990) cu KIO, tot ca şi acţionari, cu 30%. 

 12. Discursul de la absolvire, din Mai 1991, la Universitatea de Stat California, 

Northridge, pe care am absolvit-o şi recunoaşterea drept cel mai de succes absolvent al 

Facultăţii de Afaceri. 

 13. Noiembrie 1987 – Prima ofertă de creştere de bani, prin cotare la bursă în The City, 

de după prăbuşirea pieţei acţiunilor din Octombrie. 



 14. Cumpărarea şi renovarea Castelului Guthrie de la zero. 

 15. Apariţia pe prima pagină a Los Angeles Time, articol care a câştigat Premiul 

Pulitzer. 

 16. Cumpărarea proprietăţii Farrish (fondatorul Exxon) din Houston pentru soţia mea, la 

cea de-a 17-a aniversare a căsătoriei. 

 17. Câştigarea unui proces dur (după o procedură de judecată de şapte săptămâni) 

împotriva companiei pe care am fondat-o – GWRI. 

 18. Aniversarea zilei mele de naştere de la 50 de ani la Castelul Glamis, casa Reginei-

Mamă (mama Reginei Elisabeta). 

 19. Să joc golf, pe propriul meu teren de golf de la Castelul Guthrie, cu cei doi fii ai mei, 

la cea de-a 50-a aniversare a mea. 

 

 Momente Profund Triste 

 

 20. Citirea Elogiului (funerar – n. tr.) pentru cel mai bun prieten şi partener al meu, 

Charlie Soladay, în Ianuarie 1987. 

 21. Moartea câinelui meu loial, Driller, în braţele mele (27 Iunie 1992). 

 22. Realizarea faptului că, pe măsură ce îmbătrânim, aşteptările celorlalţi scad în timp ce 

ale mele continuă să crească. 

 23. Faptul extrem de profund conform căruia foarte, foarte puţini oameni îşi doresc 

succesul îndeajuns încât să plătească preţul cerut. 

 25. Când soţia mea a intentat divorţ la cea de-a 30-a aniversare a noastră – o femeie cu 

care plănuisem să îmbătrânesc şi să-mi petrec restul vieţii. 

 26. Când Mama mea a murit în Ajunul Crăciunului anului 2003, după ce tocmai s-a 

mutat să locuiască cu mine la Castelul Guthrie. A trebuit să admit faptul că nu fusesem fiul care 

ar fi trebuit să fiu pentru mama mea, o doamnă superbă, care m-a susţinut întotdeauna în absolut 

tot ceea ce-am făcut în întreaga mea viaţă! Aceasta este o perioadă din viaţa mea la care m-am 

gândit mult, un moment trist care continuă să fie un regret monumental! Iartă-mă, Mamă! 

 

 



Anexa K 

Ce Au de Spus Oamenii şi Presa despre Dan Peña 

 

 „De departe, cel mai bun seminar la care am participat. Se spune adesea că o idee bună 

face ca un seminar să merite. Am luat 103 idei grozave de a face bani din mintea şi inima unui 

mare comunicator.” 

 Ted Nicholas 

 Cel Mai Bun Autor Vândut 

 Elveţia şi Florida 

 

 „Programul lui Dan Peña merită orice preţ dacă vrei să găseşti calea de a realiza creştere 

maximă, prezentată de cineva care a fost acolo... Mi-a dat răspunsurile pe care le căutam.” 

 Stanley Davis 

 San Francisco 

 

 „Ca şi rezultat direct al participării la seminarul tău, am avut anul trecut o creştere a 

fluxului monetar de 500.000 $.” 

 George şi Deann Verdier 

 Gaithersburg, MD 

 

 „Seminarul tău Quantum Leap din Houston ... a fost pentru mine o experienţă de 

distrugere a păienjenişului şi de deschidere a ochilor ... Ai făcut pentru mine exact ceea ce aveam 

nevoie. M-am întors cu re-definire, re-focusare şi re-învigorare... Acceptă profunda mea 

gratitudine...” 

 John Allen Chalk, P.C. 

 Gandy Michener Swindle &Whitaker L.L.P. 

 Fort Worth, TX 



 „Seminarul Quantum Leap cu Dan Peña a fost de departe cel mai bun program la care am 

participat. L-am vazut pe Jay Abraham o dată şi de trei ori seminariile lui Tony Robbins şi n-am 

obţinut atâtea informaţii ca în primele două ore cu Dan! Programul lui Dan este viitorul afacerii 

seminariilor.” 

 Beryl Henderson 

 Co-fondator Doberca Contractors Ltd. 

 Ontario, Canada 

 

 „ Din 1989 am văzut multe din resursele de afaceri mondiale de top, prin participanţii mei 

la Organizaţia Tinerilor Preşedinţi (OTP – n. tr.). Seminarul tău a avut mai multă valoare decât 

orice prezentare de afaceri OTP prin a cărei experienţă am trecut.” 

 Craig Hofman 

 Preşedinte Hof’s Hut 

 Los Angeles, CA 

 

 „ Am participat la sesiunile ‚QUANTUM LEAP’ ale lui Dan din Dallas şi Houston şi l-

am ascultat pe cel mai captivant şi dinamic prezentator pe care l-am auzit vreodată ... a motivat 

oamenii înspre acţiune pozitivă mai bine decât oricine ... Metodologia lui Dan m-a ajutat să 

negociez o tranzacţie care îmi va dubla profitabilitatea în următoarele şase luni...” 

 Rebecca Richardson 

 Preşedinte Richardson Advertising 

 Cincinnati, OH 

 

 „Bravo! ‚Saltul tău Cuantic – Tu Poţi Face Asta!’ duce industria seminariilor despre cum 

să conduci o afacere de succes la nivelul următor. Nimeni din cei despre care am mai auzit (şi 

urmăresc zilnic această afacere, pentru idei noi) nu a făcut de fapt ceea ce predă: să creezi şi să 

manageriezi o afacere de mai multe milioane de dolari... Însă niciunul pe care îl cunosc n-a făcut 

asta de fapt. Cu excepţia ta. Eşti unic. Şi aduci un bonus. În timp ce Tony Robbins primeşte 

majoritatea aplauzelor pentru pasiune (şi l-am vazut în acţiune), pasiunea ta este de neegalat... 

Spun aceasta din perspectiva mea de comunicator profesionist timp de 28 de ani, inclusiv reporter 



coordonator de televiziune mai mulţi ani şi reporter şi ajutor în stafful de comunicare al lui 

Ronald Reagan.” 

 Bob McCafferty 

 McCafferty and Co. 

 Fair Oaks, CA 

 

 „... Dl. Peña... te duce într-o călătorie incredibilă, care este un Salt Cuantic dincolo de tot 

ceea ce ţi-ai fi imaginat vreodată că eşti capabil. Acest seminar este cam cu patru sau cinci ani 

înaintea timpului lui... stilul său unic, integritatea şi dedicarea, mi-au făcut inima să bată cu 

putere şi palmele să-mi transpire de-a lungul celor 17 ore (aşa este, 17) cât a durat seminarul… 

Cel mai puternic aspect al seminarului… a fost… dl. Peña, ca fiind singurul vorbitor de seminar 

care realmente a reuşit în afaceri – Sus…” 

 Andrew Harris 

 Fondator 

 American Olympic Karate 

 E. North Port, New York 

 

 „Energia lui e inflamabilă, felul de a fi kinetic... cu intensitatea unui matador care intră în 

arena pentru coridă...” 

 Al Martinez 

 Los Angeles Times 

 

 „Am avut oportunitatea să-l aud în direct pe un individ numit Daniel S. Peña, care a clădit 

o companie din nimic până la 400.000.000 $... Aceasta nu este teorie. A făcut-o. El îţi va arăta 

cum să faci acest lucru. Impresionantul lui seminar Quantum Leap... dezvăluie secrete pe care el 

le-a învăţat pe propria lui piele. Dan este într-adevăr puternic... N-ai niciun risc! Satisfacţia este 

garantată... Sunt sigur că vei fi alături de mine... ştiind că ai obţinut de 20 de ori valoarea banilor 

tăi... Vreau ca şi tu să împărtăşeşti această formidabilă experienţă de învăţare.” 

 Dale C. Bullough 

 Fondator, Dale Bullough şi Asociaţii, Dallas 



 „Daniel Peña este un J. R. Ewing al vieţii reale.” 

 Chris Mullinger 

 Sunday Mail 

 Glasgow 

 

 „Dan Peña a luat 800 $ şi i-a transformat în 400.000.000 $... Este una dintre poveştile 

grozave antreprenoriale de succes din America...” 

 Joe Mancuso, Ph.D 

 Fondator 

 Centrul pentru Management Antreprenorial 

 New York City 

 

 „Acest program vă va forţa să luaţi o decizie... Dacă cineva face vreo câteva parale va 

merge înainte folosind aceste principii, sau altfel poate să-şi ţină capul îngropat în nisip...” 

 Vince Eysoldt, Preşedinte 

 Vince P.Eysoldt, Inc. 

 Cincinnati, OH 

 

 „Dan Peña este un buldozer de cunoaştere.” 

 Joe Polish 

 Phoenix, AZ 

 

 „Afacerea afacerilor de succes are diaree, iar Dan Peña este medicamentul.” 

 Kevin Paschke 

 The Nurture Marketing Institute 

 Seattle, WA 



 „Dl. Peña este un antreprenor al clasicului design American.” 

 Dominic Lawson 

 Financial Times 

 Londra 

 

 „Acest seminar mi-a deschis ochii spre alte căi de rezolvare a problemelor. A fost foarte 

definitoriu în ceea ce priveşte planurile de acţiune. Acest seminar preia lucrurile de acolo de unde 

le lasă cărţile, cu experienţă practică, aplicabilă... A fost realist şi credibil, nu un ‚miting de 

încurajare’.” 

 Diana Guerin 

 Senior Partner 

 B&G Associates 

 

 „... cel mai controversat om de afaceri american care a pus piciorul în Londra în anii 

1980.” 

 Jim Levi 

 Sunday Telegraph, Londra 

 

 „Majoritatea oamenilor de afaceri trebuie să înveţe cum să fugă de modul convenţional de 

a face afaceri. Dan mi-a dat un mod nou şi însufleţit de a privi afacerile. M-a învăţat cum să mă 

uit în afara cutiei a tot ceea ce fusesem învăţată. Iar lucrul bun este că te învaţă din propria lui 

experienţă de viaţă reală. Se învaţă mai mult din experienţele reale de viaţă decât din cărţi şi 

teorie.” 

 Barbara Baade 

 Process Works, Inc. 

 Brookfield, WI 

 

 



Ce au Oamenii de spus Despre Castelul Guthrie 

 

 „Castelul Guthrie este una dintre cele mai frumoase proprietăţi desemnate din Marea 

Britanie.” 

 Lloyds of London 

 

 „Nu ştiam că oamenii mai trăiesc aşa.” 

 Keith Kretschmer 

 Senior Managing Director, Oppenheimer &Co. 

 

 „Ce casă, care-ţi taie respiraţia... fiecare cameră este plină de mobilier de epocă, 

achiziţionat la licitaţii, tablouri fabuloase ce împodobesc pereţii de zece picioare înălţime... 

decoraţiuni inestimabile sunt pretutindeni şi totuşi Castelul Guthrie nu este palatul unei Dinastii 

sau vreun muzeu aglomerat... Este o casă adevărată.” 

 Chris Mullinger 

 Sunday Mail, Glasgow 

 

 „un miliardar al petrolului american... Daniel Peña... a cheltuit milioane restaurând acest 

castel istoric... O locuinţă de 50 de camere... pe 52 de hectare, are un lac plin de păstrăv, teren de 

tenis, traseu de tir, grajduri şi o imensă grădină împrejmuită.” 

 John Betley 

 The New Age 

 Melbourne, Australia 


